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Deutsch doTERRA – doTERRA Deutsch: Wichtige Begriffe 
Produkt des 

Monats 
Erhält man im Treueprogramm bei Bestellung von mind. 125PV bis zum 15. des 
Monats. Immer nur einmal (auch bei zwei ausgelösten Bestellungen a´125 PV) 
Ins Treueprgramm kann der Kunden ab dem Folgemonat seiner Erstbestellung 

200/150 PV 
Aktion 

Gilt für Neu- und Bestandskunden (Egal, ob im Treueprogramm oder als 
einmalige Standardbestellung) 
kannst du mehrmals erhalten (mehrere Bestellungen á 200 PV) 

BOGO 2 für 1 Aktion (Buy One Get One): Hier kann bis zu 50 % gespart werden – nicht 
verpassen. 
BOGOS können mit einer Treuebestellung bestellt werden (du sammelst also 
weiter Punkte!!!, allerdings nicht mit Punkten bezahlt werden. 

LTO Produkte Limitierte Produkte, die es nur selten / einmalig zu kaufen gibt. Können nicht in 
der Treuevorlage gespeichert werden und auch nicht mit Treuepunkten bezahlt 
werden. 

Flash Sale Zweimal im Jahr findet eine Sonderaktion statt, bei der doTERRA limiterte 
produkte oder produkte die aus dem Sortiment gehen zu stark vergünstigten 
Preisen anbietet. Können nicht in der Treuevorlage gespeichert werden und 
auch nicht mit Treuepunkten bezahlt werden. 

PV Wert des 
Produkts 

 (Produktvolumen): PV ist eine eigene Währung von doTERRA. Sie entspricht ca. 
dem Nettowarenwert (US-Dollar). Es ist ZUFALL, dass der Euro-Wert ähnlich 
dem PV Wert ist. Der PV Wert ist in allen Ländern gleich! Aber die Währung ja 
nicht 
Zubehör hat keine PV Punkte (da diese von doTERRA zugekauft werden – 
Marge!) 

OV Wert Erklärung OV (Overallvolumen): OV ist der Gesamtwert aller PV in deinem 
Baum. Deine bestellten PV + alle PV deiner Kunden und 
Berater + deren Kunden usw. 

CV Wert Von diesem Wert werden deine Boni berechne. Diese weichen von den PV 
Werten ab:  
https://media.doterra.com/eu/en/forms/builders-price-list.pdf  

Link 
Generator 

Über den Link-Generator in deinem Account kannst du dem Kunden eine 
Auswahl an Produkten in einem Warenkorb zusammenstellen. Mit dem 
erstellten Link kann der Kunde dann bestellen und muss nur noch seine 
persönlichen Daten eingeben. 

Diamond Club 
DC 

Der DC ist ein Förderprogramm für Premier bis Platinum Leaderinnen, die drei 
Monate (März-Mai oder Sept.-Nov.) besonderen Fokus auf ihr Team legen 
möchten und dabei gleichzeitig von doTERRA unterstützt werden. Die DC 
Teilnehmer sammeln Punkte und qualifizieren sich für tolle Trips. 
 
Eine absolute WIN WIN Situation für alle! 
 
Alle Neukunden, die du in diesen drei Monaten über den DC-Link einschreibst, 
erhalten tolle gratis Öle (zusätzlich zu den regulären Promos). Mit Gratisölen 
lässt sich bekanntlich immer gut „locken“ :) 
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Premier Club Ein Leader-geführtes Programm von dōTERRA 
Unterstützt aufstrebende Leader, um ihr Businesswachstum zu boosten 

Touch / Roll 
On 

Roll On bei der Artikelbezeichnung bedeutet, dass im Roller reines ätherisches 
Öl vorhanden ist (z. B. beim Clary Calm Roll On oder Salubelle).  
Die meisten Roller enthalten ätherisches Öl und sind mit fraktionierten Kokosöl 
aufgefüllt. Diese heißen „Touch“, da sie gemischt wurden, um unsere Haut 
direkt zu berühren – sie können ohne weiteres verdünnen aufgetragen werden.  
Du erkennst „Touch“ Roller an der „Fahne“ am Etikett 
 

         
 

Enroller Die Person, die den Kunden bei doTERRA eingeschrieben hat 
Sponsor Die Person, die sich aktuell um den Kunden kümmert. Da sist bei der 

Einschreibung der Enroller, dies kann sich durch Platzierungen aber ändern 
Upline Deine Beraterin und alle Berater, die über deiner Beraterin sitzen. Deine Upline 

ist für dich da, wenn es Fragen gibt. Dein Ansprechpartner bei doTERRA 
 
Aufgrund der Upline hast du auch Zugriff auf verschiedene Mitgliederbereiche 
und bekommst Vorlagen mit verschiedenen Namen. 
Hier eine Übersicht, wer alles in deiner Upline ist: 
Jennifer Hörl – Team Öliversum 
Tanja Hindelang – Team Natural Essentials 
Aileen Melucci – Team Your Oil Story 
Marina Ungerer – Intuidionbuddies 
Hannah Friedrich – Oh Me 
Madeleine & Roland Feil – flowTERRA 
Daniela Huelsen – Prevent Lifestlye 
 
Tipp: In deinem BackOffice kannst du unter „Wellness Advocade Services“ 
deine persönliche Upline Liste ansehen 

Downline Sind dir Kunden, die unter dir eingeschrieben sind 
Crossline Sind Kunden und Berater, die eine andere Upline haben als du. 

  


